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Mit über 1.200 Mitarbeitern weltweit, flachen Hierarchien und flexiblen Arbeitszeiten bieten wir vielfältige 

Entwicklungsmöglichkeiten in einem zukunftsorientierten, international ausgerichteten Unternehmen. Unser Ziel ist es, 

die besten Mitarbeiter der Branche zu gewinnen. Sind Sie bereit, sich dieser Herausforderung zu stellen? Dann freuen 

wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung. 

Als verlässlicher Kunststoff-Distributeur vertritt die ALBIS PLASTIC GmbH die führenden Hersteller und Marken 

Europas mit einem der breitesten Kunststoffportfolios der Welt. Gleichzeitig entwickeln und produzieren wir als 

Compoundeur eigene hoch spezialisierte technische Compounds. Zusammen macht uns das zu einem technisch 

versierten Experten und unabhängigen Berater rund um das Thema Kunststoff – eben zum idealen Partner für 

unsere Kunden.

Für unser Verkaufsbüro in Düsseldorf suchen wir ab sofort, unbefristet und in Vollzeit, einen  

Mitarbeiter (m/w) im Vertriebsinnendienst.

Ihre Aufgaben: 
•	 Sicherstellen der Kundenbetreuung und Auftragsabwicklung 

im Innendienst
•	 Aktiver telefonischer Kundenkontakt
•	 Kaufmännische Kundenberatung inklusive eigenverantwort-

licher Preisgestaltung im Rahmen des Pricing-Systems
•	 Akquise von Neugeschäften und Betreuung von Bestands-

geschäft
•	 Erstellen von Angeboten und deren Verfolgung
•	 Sammlung von Marktinformationen und Dokumentation in 

MS Dynamics
•	 Auftragsabwicklung
•	 Reklamationsbearbeitung
•	 Administrative Tätigkeiten
•	 Kundenstammdatenpflege und Kreditmanagement
•	 Projektarbeit

Ihr Profil: 
•	 Erfolgreich absolvierte kaufmännische Ausbildung 

sowie erste Berufserfahrung
•	 Kenntnisse im Vertrieb technischer Produkte
•	 Fähigkeit zum strukturierten Arbeiten und Setzen 

von Prioritäten
•	 Souveränes und verbindliches Auftreten
•	 Teamfähigkeit und hohe Eigenmotivation
•	 Unternehmerisches Denken und Handeln
•	 Kommunikationsstärke
•	 Belastbarkeit
•	 Sicherer Umgang mit den gängigen Office-Anwen-

dungen sowie mit SAP R/3 und MS Dynamics
•	 Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in 

Wort und Schrift

MITARBEITER (M/W)  
IM VERTRIEBSINNENDIENST


