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Международная Форма Дистрибутора 
 
 

НАЗВАНИЕ(ИМЯ) КОМПАНИИ:                         
 
 
Телефон: 
 
Факс:  
 
Отправка по почте Адреса: 
 
 
ЛЮДИ для КОНТАКТА:  
 
                                 Имя  _____________________ Положение________________________ 

Имя  _____________________ Положение________________________                    

Имя  _____________________ Положение________________________ 

                                 Имя  _____________________ Положение________________________ 

 

 
Дорогие Господа:  

 

Эдот анкетный опрос разработан(предназначен), чтобы найти вашу роль дистрибутора 

компании Reed . Мы верим  в отборное распределение и определяем дистрибуторов 

которые продают одному или большему количеству наших ключевых рынков (газ, вода, 

индустриальная, слесарное дело, и нефть(масло)) в определенном географическом 

местоположение. Отборное распределение позволяет нам охватывать все наши рынки и 

минимизирует число дистрибуторов в ваших областях, это помогает максимизировать вашу 

прибыль. Если Вы имеете любые вопросы, пожалуйста войдите в контакт с нами. 
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КОММЕРЧЕСКИЙ ПОТЕНЦИАЛ 

 

A. Которому рынку (кам) Вы в настоящее время продаете? 

 

% продажи 

1. Газовые компании или % подрядчиков  

2. Водные компании или подрядчики  

3. Индустриальные компании или фабрики 

4. Профессиональные подрядчики 

5. Профессиональные водопроводчики 

6. Нефтяные компании или подрядчики 

 

B. Как Вы продаете?  

 

% продажи  

1. Непосредственно  

2. 2. Через дистрибуторов или  дилеров  

3. 3. Через каталоги 

 

Г.  Сколько людей в вашей компанией? ___________,  

      Сколько внутри и вне salespeople Вы используете? ______ внутри______  внешне  

  

Д.  Какой определенной области страны или стран компания предлагает свои услуги?    

С какимт размерами и материалами труб ваша компания имеет опыт работы? 
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ПОТЕНЦИАЛьное СНАБЖЕНИЕ 

 

Е.  Каким процентом от ваших полных продаж являются  ручные инструменты? 

________% 

Ё.  Какии другие главные изделия Вы продаёте ?  

 

Ridgid 

Sandvik/ Bahco 

Rothenberger 

Другие 

 

Ж.  Которыми инструментами Reed  Вы наиболее заинтересованным, и для которых 

рынков? Если Вы не имеете копии нашего каталога, пожалуйста сообщите мне чтобы я 

мог выслать Вам оду немедленно.  

 

• УРОВЕНЬ ИНТЕРЕСА: 1 - большой интерес, 2 - некоторый интерес, 3 - немного 

интереса 

• РЫНКИ: Г - газ, W - вода, я - индустриальный, O - нефть(масло), P - слесарное дело 

 

                                                                                            Уровень Интереса *      Рынки ** 

 

1. Тиски  

2.  Труборезы  

3.  Резьбонарезные инструменты  

4.  Инструменты для труб большых диаметров  

5.  Инструменты для пластмассы  

6.    Ключи 

 

З.  Каковы будущии цели вашей компании?  
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КРЕДИТ 

 

 

И.  Для целей кредита, пожалуйста внесите в список название(имя), адрес, и факс по 

крайней мере 3 Американских (Основанных в США) компаний или Западно 

Европейских компаний и если можно американского банка, с которым Вы ведете 

торговлю. 

 

 

 

 

 

 

Дорогие Господа:  

 

Я хотел бы благодарить вас за заполнение анкеты. Я ожидаю получения вашего ответа,  

чтобы мы могли оценить вашу информацию. Еще раз спасибо за ваш интерес 

 

 

 

 

Лучшие пожелания, 
 

 

Закусило Фёдор 


